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WAS HALT DICH AB?
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Sie alle sal3en mal hier,
WO du heute sitzt...
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und dachten:

Womit fange ich an?

Wie schreibe ich einen Business Plan?
lch habe keine Ahnung von Zahlen!
Wie bekomme ich einen Kredit?

lch will alles richtig machen und nichts
vergessen...



Sie haben thren Traum vom
elgenen Cafe oder
Restaurant wahr gemacht!

Und du kannst das auch!
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RISK COMES FROM NOT
KNOWING WHAT YOU DO



Warm Up
Grundungsfahrplan

AGENDA

Fehler, Trends & Erfolgsfaktoren

Business Modell Canvas
| ade hier deine Downloads zum

Online-Workshop herunter:
Positionierung & Marketing

Business Plan

Break Even Rechnung
Finanzierung

Erfolgstory mit Gastro-Grunder Victorio
https://edith-roebers.com/

gastrostartupday

Deine nachsten Schritte

Q&A
Ende


https://edith-roebers.com/downloads-gastrostartupday/
https://edith-roebers.com/downloads-gastrostartupday/

IN5 SCHRITTEN ZUM

RFOLGREICHEN GASTRO-BUSINESS
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ENTSCHEIDEN In Worten & in Zahlen
Mach ich es. BUSINESS PLAN
oder mach ich es nicht? SCHREIBEN EROFFNUNG
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EROFFNUNG
% VORBEREITEN
IDEEN Standort, Finanzierung, 5
STRUKTURIEREN Umsetzung, Eroffnung
AP ey ERGEBNIS

STEUERN

Erfolge feiern




5 haufige FEHLER

€@ Keinen Plan
€ Unrealistische Zahlen

© GroBRe Zielgruppe
@) Breites Sortiment

€© Unterfinanzierung



WHAT THE HACK?

INDIVIDUAL-GRUNDER FRANCHISE-NEHMER

scheitern in den ersten 5 Jahren sind erfolgreich



KLARE KONZEPTE

die sich von anderen unterscheiden und
sich leicht umsetzen lassen

INn operativen, strategischen und
Lp finanziellen Fragen

IN EINEM NETZWERK

Mmit Gleichgesinnten und Experten kann
man sich und sein Business besser &
schneller weiterentwickeln
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Business Model Canvas Datum:

BN -

Welche Ressourcen sind notwendig, damit Welche einzigartigen Produkte Welche Art von Beziehung hast du
das Geschaftsmodell funktioniert? bietest du an? zu deinen Lieblingsgasten ?

e

Wer sind deine SchllUsselpartner? Wer sind deine Lieblingsgaste?

e

Was_ mu;s haupt§échl|ch getan Werqe”' Wie schaffst du WOW-Erlebnisse? Wie sieht dein Laden aus? Wie ticken sie?
damit dein Geschaftsmodell funktioniert?

Wer sind deine
Lieblingsmitarbeiter*Innen?

. I

Wie ist deine Kostenstruktur? Kennzahlen? Was sind deine Einnahme-Quellen?
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Sorry, dass mein Brief so lang geworden ist.
lch hatte kelne Zelt den zu kurzen.









BRANCHENUBLICHE KENNZAHLEN

Der netto Umsatz ist immer 100 %. Davon gehen alle Kosten weg.
Was ubrig bleibt ist das Betriebsergebnis.

® Wareneinsatz

m Personalkosten
= Raumkosten

m Sonstige Kosten
m Betriebsergebnis

Das ist ein Beispiel.
Die Kennzahlen variieren
sehr nach Betriebstyp.




BREAK EVEN UMSATZ

UmsatzA

Break Even

R

Verlust

Gewinn
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Kosten

Fixe Kosten
Z. B. Miete
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Bau/ Umbau

Einrichtung/ Gerdtekauf
Einrichtung/ Gerate Leasing
Warenerstausstattung
Lizenzen

Farkplatze

Makler

Mietkaution
Betriebsmittel
Liquiditatsengpass
Vorsteuer

Total

Eigenmittel

Zuschusse Forderprogramme
Leasing

Startkredit LFA f KFW

Andere Kredite

Kontockorrent

Total
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Mut Ist,
wenn du es trotz Angst machst

Edith Roebers






DEINE
NACHSTEN
SCHRITIE



MACHE DEINEN GRUNDUNGSFAHRPLAN

( 3

ENTSCHEIDEN In Worten & in Zahlen
Mach ich es. BUSINESS PLAN
oder mach ich es nicht? SCHREIBEN EROFFNUNG

EROFFNUNG
Z VORBEREITEN
IDEEN Standort, Finanzierung,
STRUKTURIEREN Umsetzung, Eréffnung
@ e e ERGEBNIS

STEUERN

Erfolge feiern




HOL DIR MEIN BUCH

O WAl
S SRR DIE GASTRO-REVOLUTION
e TN SRR SR AR -—

™

*}

O LN

Dein Weg zum erfolgreichen Gastro-Business

FUur nur 20 €

+ E- & Audio-Book 15 €
+ Revolutionsworkbook 15 €

-----

https://www.digistore24.com/product/492582
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Keln Geist Ist von selbst vollstandig.
Es braucht den Kontakt und die
Verbindung mit anderen Kopfen, um zu
wachsen und sich zu erweltern.

Napoleon Hill, Buch-Autor ‘Denke nach und werde reich’



WERDE TEIL MEINER COMMUNITY

Edith Roebers

https://www.skool.com/die-wirteschule-1676/about






. nde DEIN GASTRO-

BUSINESS

MODUL 2

Dein Business-
MODUL 1 Plan in
realistischen

Deln BUusiness- ol

Plan in Worten
- fur DICH

3 -4 Monate

MODUL 3

Dein Traum
wird wahr -
Pre-Opening-
Management

MODUL 4

In der Spur
bleiben

Kennzahlen-

Monitoring

8 - 9 Monate

EEEEEEEEEEEE
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ONLINE-
1.1 COACHING AKADEMIE PEER-GROUPS
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Das ist alles nichts fur dich, wenn du...

kelne Zeit hast! noch nicht bereit dich mit IT & Excel
Du benodtigst bist, zu Investieren nicht auseinander
>6 h pro Woche, setzen willst.

je mehr desto besser.



BUCHJETZT DEINEN TERMIN...
WWW.EDITH-ROEBERS.COM/YES







