
GRÜNDEN
wirklich

MENSCHEN
in Deutschland träumen

von einem eigenen
Gastro-Business

€ 15
40 %2 Mio 77 %

DuGEHÖRST
DAZU?

GLÜCKLICH 

sind sehr

mit dem was sie tun



WARUM NICHT?WARUM NICHT?



WARUM?WARUM?
Vision, Mission, WerteVision, Mission, Werte



ODERODER
UNTERNEHMER?UNTERNEHMER?

SELBSTÄNDIGSELBSTÄNDIG  



95 % 85 %

INDIVIDUAL-GRÜNDER
scheitern in den ersten 5  Jahren

WHAT THE HACK?

FRANCHISE-NEHMER
sind erfolgreich
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02

die sich von anderen unterscheiden und
sich leicht umsetzen lassen

KLARE KONZEPTE

in operativen, strategischen und
finanziellen Fragen

UNTERSTÜTZUNG

mit Gleichgesinnten und Experten kann
man sich und sein Business besser &
schneller weiterentwickeln

IN EINEM NETZWERK

Erfolgs-
faktoren



Potenzial-TestPotenzial-Test

Wie viel erfolgreiche
Gastro-Business-Lady
/ -Man steckt in dir?



Kein Plan

zu gross
e

Zielgrup
pe

Unter-

finanzi
ert

breites Sortiment

falsche
Zahlen

5 häufige FEHLER



Wie ist deine Kostenstruktur? Kennzahlen? Was sind deine Einnahme-Quellen?

Wer sind deine Schlüsselpartner?

Wer sind deine
Lieblingsmitarbeiter*Innen?

Welche Ressourcen sind notwendig, damit
das Geschäftsmodell funktioniert?

Was muss hauptsächlich getan werden,
damit dein Geschäftsmodell funktioniert?

Welche Art von Beziehung hast du
zu deinen Lieblingsgästen ?

Wie schaffst du WOW-Erlebnisse? Wie sieht dein Laden aus?

Wer sind deine Lieblingsgäste?

Wie ticken sie?

Business Model CanvasBusiness Model Canvas Datum: __________________

Welche einzigartigen Produkte 
bietest du an?
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Business-Plan in WortenBusiness-Plan in Worten  



BUSINESS-PLAN 
IN ZAHLEN

1 Break-Even-Rechnung
2 Rentabilitätsplan3 Investitionsplan4 Liquiditätsplan5 Finanzierungskonzept

FinanzplanFinanzplan  



Break-Even-RechnungBreak-Even-Rechnung

Wie viele Gäste
müssen kommen,
damit alle Kosten

gedeckt sind?



Wie viel bist du wert?



FinanzierungskonzeptFinanzierungskonzept



FIT FÜR DIE ZUKUNFT?FIT FÜR DIE ZUKUNFT?

Nachhaltigkeit

Digitalisierung

Wertschätzende
Führung



Talent-JourneyTalent-Journey



Bestelle jetzt 
dein Buch!



MODUL 1

Dein Business-
Plan in Worten

- für DICH

MODUL 3

Pre-Opening-
Management

Dein Traum
wird wahr - 

MODUL 4

Kennzahlen-
Monitoring

In der Spur
bleiben

MODUL 2

DEIN GASTRO- 

12 Monate

erfolgreich
Gründe

Dein Business-
Plan in

realistischen
Zahlen

BUSINESS 



1:1 COACHING PEER-GROUPS

EVENTS NETWORK

ONLINE-
AKADEMIE



EINLADUNGEINLADUNG
Zum WorkshopZum Workshop

GRÜNDUNGSFAHRPLAN & zuGRÜNDUNGSFAHRPLAN & zu
den GASTRO START UP DAYSden GASTRO START UP DAYS


